
社 員 教 育 出 前 研 修 
受講企業募集 

市原市委託 【中小企業人材育成支援事業】   

貴社の実情に合わせたオーダーメードの社員教育研修を
企業OBが企画し、出張指導・フォローアップ致します 

研修内容 
 安全管理、品質管理、環境管理のイロハ～究極 
 設備管理、工程管理の勘どころ 
 初級管理者、中堅管理者の人材教育 
 上手に売るための基礎ちからづけ 
 経理、原価管理の基本 
 専門的な科学・技術教育 
などなど ご相談に応じます 

本事業は国の地方創生関係交付金を活用した市原市の独自事業で、好評により３年目を迎えます。運営は中小
企業の人材育成研修に実績のあるＮＰＯテクノサポートに委託されました。 

  「特定非営利活動法人ＮＰＯテクノサポート」は、市原市を本拠に全国的に活動している中小企業の経営支援、
技術支援、人材育成などで実績のある企業ＯＢ集団です。（関東経済産業局認定「中小企業経営革新等支援機
関」） 
 
 研修期間 ： Ｈ２９年７月～Ｈ３０年２月（期間内で貴社のご都合と摺り合わせ調整します） 
 研修時間 ： 半日×３回＋フォローアップ研修 （３名程度から） （オプションで有償延長可） 
 研修経費 ： 企業負担無料（実習教材など一部実費負担をお願いする場合があります） 
 応募資格 ： 市原市内に事業所のある中小事業者 

 

 応募締切 ： ６月３０日 （過去に本事業を未活用の事業者を優先的に採択します。） 

 応募方法 ： 先ずは市原市役所商工業振興課まで電話またはメール問い合わせください 
          ＴＥＬ：0436-23-9836  Ｅメール： syoukougyou@city.ichihara.lg.jp 
 

詳細説明や応募用紙は市役所のホームページ、ＮＰＯテクノサポートのホームページからダウン
ロードできます。 
         検索は                 または                              

http://www.city.ichihara.chiba.jp/kanko/0205sangyou/shouchu/jinnzaiikusei.html 
 http://www.npo-tsupport.org/ 

市原市人材育成支援 ＮＰＯテクノサポート 

次ページに 
講座例一覧 

 ピタリとは希望に沿わない既製の研修講座 
  受講させたくても都合がつかない社外教育 

 やりたくても講師や教材が得られない社内教育 
 聞きっぱなしで身につかない研修 

こんな
悩みに 

http://www.city.ichihara.chiba.jp/kanko/0205sangyou/shouchu/jinnzaiikusei.html
http://www.npo-tsupport.org/
http://www.npo-tsupport.org/
http://www.npo-tsupport.org/


 貴社のご希望の内容で出張実施いたします。 
例えば下記のような研修も可能ですのでご相談ください。 
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市原市中小企業人材育成事業 
研 修 講 座 事 例 

   
 
 
 
 

特定非営利活動法人 
ＮＰＯテクノサポート 

ねらい 講座名 研修内容 

 
現場改善 

現場改善の実践講座「5Ｓと
見える化」 

生産現場で発生する問題点や改善の具体
的解決方法を習得 

職場改善への意識づけと改善
方法 

職場改善手法を学び自社事例を題材に、
改善手法を習得 

本当の原価を知ってコストダ
ウンに繋げる方法 

製品原価を知って、コストダウン方法を
自社事例から学ぶ 

安全管理 

製造業の安全管理「安全の見
える化」 

見える化による安全管理の向上と安全活
動のやり方を修得 

現場の危険予知安全教育 労働安全意識を醸成し、安全を定着させ
て確実に業務が遂行できることを目指す 

品質管理 製造現場での品質管理技術 いいものを造る品質管理の基礎を学び、
悪いものを出さない品質保証を学ぶ 

設備管理 高生産性を維持するための設
備管理と設備診断 

設備管理の進め方を理解し、設備保全・
点検・診断法を習得 

人材育成 工場現場監督者の実践力と人
材育成向上 

人の教育・育成と企業風土を変えて現場
力の強化を目指す手法 

店長、職長のリーダー教育 部下やパートの力とやる気を引き出す人
材活性化手法 

財務 
経営改善 

ものづくりのためのやさしい
会計 

日常の生産活動を会計から見て原価意識
を学ぶ 

長期ビジョンを踏まえた経営
革新の進め方 

経営全般の現状解析と将来発展に向けて
の課題選択・解決方策の検討 

販売力強
化 

商業・卸売業のマーケティン
グ力向上 

ストアコンセプト、商圏と市場・需要調
査、顧客管理のあり方、差別化方策の確
立など 

製造業のマーケティング力向
上 

技術とニーズのマッチング・新市場の創
造、新市場創造のためのプロモーション 


